В Центре «Мой бизнес» прошли первые семинары Школы экспорта РЭЦ
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Обучение по программе экспортных семинаров «Жизненный цикл экспортного проекта» АНО ДПО "Школа экспорта АО "РЭЦ" для экспортно ориентированных предприятий Курской области началось с темы «Основы экспортной деятельности».

В течение двух дней участники семинаров смогли последовательно рассмотреть каждый из этапов жизненного цикла экспортного проекта, узнать о преимуществах экспортной деятельности для российских предпринимателей, изучить механизмы выбора потенциального рынка для международных продаж и поиска первых иностранных покупателей, оценить соответствие своего продукта требованиям внешнего рынка, определить потенциальные риски и способы их минимизации, проанализировать основные этапы осуществления внешнеторговой сделки. Большое внимание было уделено и существующим инструментам государственной поддержки.

Следующая серия семинаров (онлайн) Школы экспорта РЭЦ пройдет по темам:

09 апреля – Маркетинг как часть экспортного проекта

Работая на внутреннем рынке, все сталкивались с маркетинговыми процессами. На семинаре будут последовательно описаны элементы комплекса 4P (Product-товар, Price-цена, Place-место, Promotion-продвижение) в контексте внешнеторговой деятельности: в частности, как провести SWOT-анализ страны для экспорта, в каких источниках можно найти фактическую цену заключения мировых сделок или как адаптировать рекламные сообщения к местным социальным, культурным и религиозным особенностям. Основа курса – описание базовых маркетинговых инструментов, иллюстрированное практическими примерами.

10 апреля – Правовые аспекты экспорта

Семинар посвящен юридическому сопровождению экспортной деятельности. В материалах семинара описаны международно-правовые акты, регулирующие внешнеторговую деятельность (в частности, Венская конвенция и термины Инкотермс®); особенности международного частного права, актуальные на этапах приглашения иностранного покупателя к сделке, согласования и заключения с ним внешнеторгового контракта; механизмы досудебного урегулирования споров и судебных разбирательств по внешнеторговым сделкам; виды интеллектуальной собственности, меры их защиты при выходе на международные рынки и инструменты финансовой поддержки зарубежного патентования.

11 апреля – Эффективная деловая коммуникация для экспортеров

Деловое общение с представителями зарубежных предприятий является одним из ключевых факторов успеха экспортного проекта. Для удобства слушателей содержание семинара повторяет логику проведения переговоров: начало переговоров (знакомство, первые предложения); основной этап переговоров (дебаты, презентация, возражения); завершающий этап (конкретные предложения, принятие решений и завершение переговоров). Вы узнаете о том, как эффективно организовать коммуникационный процесс, познакомиться с потенциальными потребителями и получить репутацию надежного партнера в международном профессиональном сообществе.

Для прохождения обучения необходимо:

- Зарегистрироваться на сайте www.exportedu.ru
- Пройти по ссылке https://exportedu.ru/events/4977/subscribe
- Заполнить и загрузить направление на семинар
- Завершить регистрацию и ожидать согласования заявки

По вопросам участия обращайтесь по тел. +7 (4712) 54-07-06 (доб. 1008) или пишите на почту cpp46@mail.ru
Контактное лицо: ведущий специалист Центра поддержки экспорта Курской области Елена Потапова.
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